
 

 

 

VALORACIONES / DUE DILIGENCE 

¿CUÁNDO SE REALIZA UNA VALORACIÓN Y DUE DILIGENCE Y POR QUÉ 
PUEDE SER NECESARIA?: 

La valoración y la “due diligence” son dos procesos distintos, pero a menudo se 
realizan en conjunto, especialmente en el contexto de transacciones comerciales 
como fusiones, adquisiciones o inversiones. Aquí hay una descripción de cuándo 
se realizan y por qué pueden ser necesarios: 

▪ Valoración: La valoración es el proceso de determinar el valor económico de 
un activo, una empresa o una inversión. Se lleva a cabo para una variedad de 
propósitos, como la evaluación del precio justo de mercado de una empresa, 
la determinación del valor de los activos de una empresa para la venta o la 
determinación del valor de una inversión para los accionistas o inversionistas 
potenciales. 

▪ Cuándo se realiza: La valoración se realiza en diferentes etapas y 
situaciones, incluyendo fusiones y adquisiciones, financiamiento de capital, 
reestructuración empresarial, valoración de acciones para opciones de 
compra de empleados, disputas legales, entre otros. 

▪ Por qué puede ser necesaria: La valoración es necesaria para 
proporcionar una base objetiva y justa para las transacciones comerciales. 
Ayuda a las partes interesadas a tomar decisiones informadas sobre el valor 
de un activo o una empresa, a negociar precios de manera justa y a garantizar 
que se maximice el valor para todas las partes involucradas. 

▪ Due Diligence: La due diligence es un proceso exhaustivo de investigación 
y análisis de una empresa u activo antes de realizar una transacción comercial. 
El objetivo es evaluar los riesgos y oportunidades asociados con la 
transacción, así como verificar la exactitud y completitud de la información 
proporcionada por la parte vendedora. 

▪ Cuándo se realiza: La due diligence se realiza típicamente antes de la 
finalización de una transacción comercial, como una fusión, adquisición o 
inversión. También puede llevarse a cabo en otras situaciones, como la 
selección de proveedores, la expansión a nuevos mercados o la evaluación de 
oportunidades de inversión. 

▪ Por qué puede ser necesaria: La due diligence es necesaria para 
identificar y evaluar los riesgos asociados con una transacción comercial, así 
como para asegurar que se entiendan completamente todos los aspectos del 
negocio o activo en cuestión. Ayuda a las partes interesadas a tomar decisiones 
informadas, a evitar sorpresas desagradables después de la transacción y a 
garantizar que se minimicen los riesgos y se maximicen las oportunidades de 
éxito. 

 

 



 

 

 

En resumen, tanto la valoración como la due diligence son procesos importantes 
que se realizan en diferentes etapas y situaciones para proporcionar una base 
sólida para las decisiones comerciales y garantizar el éxito de las transacciones. 
La valoración ayuda a determinar el valor económico de un activo o empresa, 
mientras que la due diligence ayuda a evaluar los riesgos y oportunidades 
asociados con una transacción y a verificar la información relevante. 

¿POR QUÉ CONFIAR EN CARANT PREMIUM? 

Cuando se trata de confiar en nosotros para realizar una valoración y due 
diligence, hay varias razones importantes por las cuales somos una opción 
confiable y sólida: 

▪ Experiencia y expertise: Contamos con un equipo de profesionales 
altamente calificados y con una amplia experiencia en el campo de la 
valoración y la due diligence. Nuestros expertos tienen un profundo 
conocimiento de las metodologías de valoración, técnicas de análisis 
financiero y mejores prácticas en la realización de due diligence. 

▪ Enfoque integral: Nuestro enfoque de valoración y due diligence es 
integral, abarcando todos los aspectos relevantes del negocio, desde aspectos 
financieros y operativos hasta legales y regulatorios. Nos aseguramos de 
evaluar todos los factores pertinentes para proporcionar una evaluación 
completa y precisa de la situación. 

▪ Transparencia y objetividad: Valoramos la transparencia y la objetividad 
en nuestro trabajo. Realizamos nuestras valoraciones y due diligence de 
manera imparcial, sin prejuicios ni conflictos de interés, para garantizar la 
integridad y credibilidad de nuestros hallazgos y recomendaciones. 

▪ Colaboración estrecha: Nos comprometemos a trabajar en estrecha 
colaboración con nuestros clientes durante todo el proceso de valoración y due 
diligence. Nos esforzamos por mantener una comunicación clara y abierta, 
involucrando a los clientes en cada etapa del proceso y asegurándonos de que 
estén informados y comprometidos en todo momento. 

▪ Resultados comprobados: Hemos demostrado una sólida trayectoria de 
éxito en la realización de valoraciones y due diligence que han generado 
resultados tangibles y beneficiosos para nuestros clientes. Nuestro enfoque 
orientado a resultados nos distingue como un socio confiable y de confianza 
en el campo de la consultoría empresarial. 

▪ Confidencialidad y seguridad de la información: Entendemos la 
importancia de la confidencialidad y la seguridad de la información en el 
proceso de valoración y due diligence. Nos comprometemos a proteger la 
privacidad y confidencialidad de la información sensible de nuestros clientes 
en todo momento. 

En resumen, al confiar en nosotros para realizar una valoración y due diligence, 
los clientes pueden estar seguros de recibir un servicio profesional, confiable y 
centrado en sus necesidades, que les ayudará a tomar decisiones informadas y a 
maximizar el valor de sus inversiones y transacciones comerciales. 


